
EB
34 года
Мужской
Бельцы
20 000 MDL

ТОП Навыки
Принимать и обрабатывать
входящие заявки; · 1 год
Нарабатывать и расширять
клиентскую базу
контактов; · 1 год
Составлять
индивидуальные
коммерческие
предложения; · 1 год
Общаться с клиентами и
находить к ним
индивидуальный подход; · 
1 год
Квалифицировать
запросы; · 10 месяцев
Предупреждать и
разрешать конфликтные
ситуации. · 10 месяцев

Пожелания
Полный день
Свободный график
Гибкий график
На территории работодателя
Гибрид (Дом/Офис)
Удалённо

Языки
Румынский · Средний
Русский · Свободно владею

Контактные данные предоставляются за
дополнительную плату. Подробности
здесь: https://www.rabota.md/ro/prices/cv

Менеджер по закупкам
Обо мне
- Способность к обучению
- Техническая смекалка
- Умение находить общий язык с людьми
- Точность и внимательность к деталям
- Умение расставлять приоритеты
- Умение работать в команде
- Умение самостоятельно принимать решения
- Навыки прямых продаж
- Навыки телефонных продаж
- Навыки работы с возражениями
- Опыт работы на выставках, презентация продукции
- Навыки делового общения, ведения переговоров
- Уверенное владение ПК
- Умение работать с программами Word, Excel, Power Point
- водительские права категории «В»

Опыт работы

Agent de vânzări · Esplan-Lux SRL (Группа
Компаний Lider) – Кровельные и фасадные
материалы · Бельцы
Февраль 2024 - Настоящее время · 10 месяцев

- поддержание и расширение клиентской базы;
- заключение договоров с клиентами;
- контроль дебиторской задолженности;
- мерчендайзинг;
- презентация товаров и услуг;
- замеры.
Навыки: Общаться с клиентами и находить к ним
индивидуальный подход;, Предупреждать и разрешать
конфликтные ситуации., Составлять индивидуальные
коммерческие предложения;, Нарабатывать и расширять
клиентскую базу контактов;, Принимать и обрабатывать
входящие заявки;, Квалифицировать запросы;

Manager · AgriSolutins · Бельцы
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Украинский · Разговорный

Навыки
-Ведение переговоров
-Понимание потребностей
целевой аудитории
-Глубокое знание продукта
-Аналитические способности
-Контроль дебиторской
задолженности
-Планирование продаж
-Развитие продаж
-Активные продажи
-Управление продажами

Водительское
удостоверение

Категория: B
С личным авто

Май 2023 - Январь 2024 · 9 месяцев

Работа с клиентами, в которую входит:
- Подготовка к продажам
- Приветствие и установка контакта
- Выявление потребности
- Презентация товара
- Работа с возражениями
- Дополнительные продажи
- Презентация техники на площадке
- Продажи по телефону
Навыки: Принимать и обрабатывать входящие заявки;,
Общаться с клиентами и находить к ним индивидуальный
подход;, Составлять индивидуальные коммерческие
предложения;, Нарабатывать и расширять клиентскую базу
контактов;

Vînzator-Consultant · Agropiese TGR Grup · Бельцы
Октябрь 2016 - Май 2023 · 6 лет 8 месяцев

Работа с клиентами, в которую входит:
- Подготовка к продажам
- Приветствие и установка контакта
- Выявление потребности
- Презентация товара
- Работа с возражениями
- Дополнительные продажи
Работа с товаром:
- Прием товара по накладным
- Выкладка товара на витрины
- Содержание в чистоте отдела
- Контроль количества доверенного товара
- Заказ новых позиции
За время работы наладил продажи уже существовавшим
клиентам, привлек новых. Успешно продвигал новые товары
на рынке. Выполнял план продаж.

Operator · I.M. Elektromanufacturing SRL · Бельцы
Декабрь 2015 - Сентябрь 2016 · 10 месяцев

Оператор. Заливка и контроль деталей.
На второй месяц работы стал работником месяца за хорошо
выполняемую работу.
Выполнение 150-200% нормы деталей.

Желаемая отрасль
Закупки и снабжение
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Образование: Высшее

Alecu Russo University
Год окончания: 2015
Факультет: Facultatea de Științe Reale, Economice şi ale
Mediului
Специальность: Fizica și Informatica 
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